Forsiljningsvillkor

1. Allmént

Dessa forsaljningsvillkor, som omfattar de sarskilda villkoren, reglerar
erbjudande, forséljning och insamling/leverans av alla varor fran, eller pa
uppdrag av, Upfield ("Upfield") till Upfields kunder ("kunden") och géller alla
likartade affarer mellan Upfield och kunden ("villkoren").

2. Omfattning

2.1 "Avtal” avser varje avtal mellan Upfield och kunden for leverans och kép av
Upfields produkter i enlighet med en godkénd bestéllning (definierad nedan)
och villkoren, som &ven kan innehalla andra kommersiella dokument som
identifieras i Upfields bekraftelse (enligt definitionen nedan), daribland Upfields
handelsvillkor, Upfields policyer (https://upfield.com/purpose/responsibility/),
Upfields produktlista, alla gemensamma affarsplaner och bestéllningar.

2.2 "Handelsvillkor" avser alla dokument med titeln "Handelsvillkor" som bland
annat avser Upfields produktlista och produktpriser (enligt definitionen nedan).
2.3 A En"gemensam affarsplan” &r en marknadsforings- och kampanjplan som
parterna kan komma &6verens om och som innehaller specificerade initiativ
gallande marknadsféring och reklamkampanjer.

2.4 Dessa villkor utesluter andra liknande villkor som kunden vill inféra eller
inforliva, vare sig dessa géller en inkdpsorder, anbud, bekraftelse, mottagande,
specifikation eller ndgot annat dokument, eller villkor som &r underférstadda
genom handel, seder, praxis eller affirsmetoder.

2.5 | handelse av konflikt mellan dessa villkor och Upfields produktlista, och
relevanta handelsvillkor och bestallningar, ska handelsvillkoren ha prioritet, foljt
av dessa villkor, darefter Upfields produktlista och sedan bestéllningen.

2.6 Alla beskrivningar, specifikationer och annonser som publiceras av Upfield
eller som finns pé& Upfields webbplatser, i Upfields kataloger eller broschyrer,
offentliggors eller publiceras enbart for att ge en ungefarlig uppfattning om de
produkter som beskrivs i dem, och de utgér inte en del av avtalet.

3. Leverans av produkter

3.1 Upfield samtycker till att leverera och kunden samtycker till att kopa de
produkter som namns i det relevanta handelsvillkoret, den gemensamma
affarsplanen eller Upfields produktlista (“produkter”) till det pris som namns i
den relevanta produktlistan eller gemensamma afférsplanen ("pris”) som
bestallts av kunden i enlighet med detta avtal. Produkter kommer faktureras till
det pris som anges i Upfields produktlista vid leveransdatumet.

3.2 Om parterna enas om en fast eller minsta inképsvolym i forhéllande till en
produkt har Upfield ratt att fakturera kunden fér hela beloppet for den
fasta/lagsta produktvolymen, oavsett om kunden gor en sadan bestélining eller
inte.

4. Bestéllning

4.1 Kunden ska skicka en inkopsorder for produkterna ("bestéllning").

4.2 Varje bestallning ska anses vara godtagen av Upfield forst nar Upfield har
bekréftat den skriftligen ("Upfields bekréftelse”).

43 Varje bestdllning ska ange antalet bestdllda produkter, O6nskat
leveransdatum, relevant leveransinformation (inklusive tillampliga INCOTERMS)
samt fullstandiga uppgifter om all nédvandig importdokumentation som
Upfield ska tillhandahalla. Upfield godtar inga bestallningar som inte uppfyller
Upfields krav om minsta ordervolym.

4.4 Upfield ska meddela kunden om de bestéllda produkterna inte &r tillgéangliga
eller om Upfield inte kan méta det leveransdatum som specificerats i en
bestallning.

4.5 Kunden har inte ratt att (helt eller delvist) annullera eller minska den bestéllda
volymen i en utfardad bestéllning nar Upfield har bekraftat bestallningen.

4.6 Upfield erbjuder ingen forséljnings- eller returpolicy och kan faststélla en
minsta ordervolym. Upfield kan annullera en bestallning (eller delar av en
bestéllning) om tillverkningen av nagon anledning forhindras eller vasentligen
forsenas.

5. Leverans, dganderétt och risk for forlust

5.1 Upfield ska leverera produkterna till platsen och i enlighet med den Incoterm
som anges i bestéllningen.

5.2 Risken for forlust och skada pa produkterna ska 6verga till kunden vid
leverans (i enlighet med avtalad INCOTERM). Om leveransvillkor inte har avtalats
ar parterna 6verens om att leveransen ska ske till en "angiven plats" (Ex Works)
fran platsen dar produkterna finns (sésom angetts av Upfield). Tolkningen av
leveransvillkoren ska folja den upplaga av INCOTERMS som gaéller vid
bestallningens tidpunkt.

5.3 Fullstéandig juridisk aganderéatt och nyttjanderatt avseende produkterna ska
inte 6verga till kunden forran ett av foljande villkor har uppfyllts:

(a) Upfield erhaller full betalning (kontant eller godkand bankéverféring) for
produkterna

(b) kunden séljer produkterna vidare i enlighet med klausul 5.4.

5.4 Kunden har rétt att aterforsalja eller bearbeta produkterna som en del av sin
affarsverksamhet, savida inte eller tills Upfield skriftligen har meddelat det
motsatta, eller om nagon av handelserna i klausul 16.2(b) intraffar, eller tills
avtalet upphor. Men kunden gor detta som huvudman och inte som Upfields
representant.

5.5 Kunden ska:

(a) se till att produkterna inte &r belagda med ansprak, kvarstad eller
inteckningar

(b) forvara produkterna pa tillborligt satt och under férhallanden som lampligen
skyddar och bevarar produkterna

(c) utan drojsmal meddela Upfield om han/hon blir féremal for nagon av
handelserna som anges i klausul 16.2 (b)

(d) ge Upfield information avseende produkterna som Upfield kan behodva fran
tid till annan

(e) inte manipulera ID-méarkningen pa produkterna eller deras férpackning

(f) se till att produkterna forvaras separat fran andra varor, sa att de tydligt kan
identifieras som Upfields egendom.

5.6 Om inte annat uttryckligen anges i Upfields bekréftelse, ar Upfields
eventuella leveranstider eller -datum uppskattningar, och leveranstiden ska inte
vara av vasentlig betydelse. Upfield ansvarar under inga omstandigheter for
eventuella leveransforseningar. Forsening vid leverans av produkter ska inte
befria kunden fran skyldigheten att ta emot sin leverans.

5.7 0m kunden inte tar emot leveransen av en bestallning pa leveransdagen, ska
leveransen av produkterna anses ha slutforts kl. 9.00 dagen efter
leveransdatumet. Upfield kan efter eget gottfinnande valja att forvara
produkterna tills leveransen dger rum eller sélja produkterna till en tredje part.
Om Upfield véljer att forvara produkterna kan Upfield debitera kunden for alla
relaterade kostnader och utgifter for férvaring och transport, inklusive
forsakring.

5.8 Delleveranser - Vid delleveranser fran Upfield (a) har Upfield ratt att fakturera
for de leveranser dar produkterna tas emot av kunden; (b) ar kunden skyldig att
ta emot delleveranser om de aterstaende produkterna levereras till kunden inom
rimlig tid; och (c) 6vriga rattigheter, skyldigheter och gottgérelser enligt detta
avtal (inklusive Upfields ratt att debitera ranta pa sena fakturabetalningar) galler
aven for dessa delleveranser.

5.9 Pallkonfigurationer kan @ndras pa Upfields begaran.

6. Reklamerade produkter

6.1 Kunden ska inspektera produkterna omedelbart efter leverans med
avseende pa volymavvikelser och defekter. Kunden ska underratta Upfield om
eventuella brister inom 24 timmar om séddana uppdagas vid rimlig inspektion
eller, i handelse av dolda defekter, inte senare an 3 veckor efter leveransen av
produkterna, annars kommer sadana produkter att anses Gverensstamma med
bestallningen och godtas villkorslést av kunden.

6.2 Kunden har ratt att reklamera leveransen av produkter som inte vasentligen
overensstammer med bestallningen (“reklamerade produkter’) om inte
produkterna anses vara villkorslost godtagna av kunden och kunden dérmed
forlorar sin ratt att framstalla krav mot Upfield eller reklamera produkterna.

6.3 Upfields ansvar géllande reklamerade produkter ska begrénsas till, efter
Upfields gottfinnande, (i) ersattning av berérda produkter inom rimlig tid eller
(i) aterbetalning av det pris som kunden har betalat till Upfield for de berérda
produkterna. Returleveranser fran kunden till Upfield tillats endast med Upfields
skriftliga férhandsgodkannande.

6.4 Bestammelserna i denna klausul 6 och i klausul 8 ska tillampas pa alla
reparerade produkter eller ersattningsprodukter som levereras av Upfield.

7. Pris och betalning

7.1 Priset och valutorna anges i Upfields bekraftelse och exkluderar eventuell
tillamplig omsattningsskatt, mervardesskatt eller motsvarande skatter
("moms") som faktureras till och betalas av kunden utover nettopriset. Om
kunden enligt tillamplig lag &r skyldig att innehalla eller dra av nagot belopp
fran betalningarna till Upfield, ska kunden haja det belopp som kunden betalar
till Upfield med det belopp som kravs for att betala samma belopp till Upfield
som om inget sadant innehallande eller avdrag hade gjorts.

7.2 Upfield kan fakturera kunden for produkterna vid slutford leverans, eller nar
som helst efter slutford leverans. Om inte annat avtalats i handelsvillkoren eller
den gemensamma afférsplanen ska kunden inom trettio (30) dagar efter
mottagandet av en faktura fran Upfield betala hela fakturan i avraknade medel
till det bankkonto som Upfield anger. Nar krediteringar anvands som
betalningsform (med Upfields skriftliga godkdnnande) maste kreditnotans
nummer anges i kundens betalningsavisering.

7.3 Om kunden inte har gjort en betalning, som i enlighet med detta avtal
forfaller senast pa forfallodagen, har Upfield, utan att Upfields Gvriga rattigheter
eller rattsmedel begransas, ratt att stoppa ytterligare leveranser av produkter
tills full betalning har gjorts. Kunden ska pa det forfallna beloppet betala en
rénta pd 6 % per ar utéver den Europeiska centralbankens basrénta, fran
forfallodagen till den faktiska betalningen av det forfallna beloppet, oavsett om
det ar fore eller efter dom. Sadana rantor ska paféras per dag, fran forfallodagen
till den faktiska betalningen av det forfallna beloppet, oavsett om det ar fore
eller efter dom. Kunden ska betala réntan tillsammans med det forfallna
beloppet.

7.4 Kunden ska gora alla betalningar som kravs enligt detta avtal utan avdrag
genom kvittning eller motkrav. Inga tvister mellan kunden och Upfield avseende
kvalitet eller andra krav som skickats av kunden ska ge kunden rétt att avbryta
betalningen eller att kompensera nagot belopp genom obetalda fakturor
gentemot Upfield.
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7.5 Upfield maste underrattas om alla eventuella klagomal géllande fakturan
inom atta (8) dagar efter faktureringsdatum. Dérefter anses kunden ha godkant
fakturan.

8. Garantier, representationer och ataganden

8.1 Vardera part representerar, garanterar och atar sig gentemot den andra
parten att:

(a) parten har befogenhet och bemyndigande att inga detta avtal och uppfylla
sina skyldigheter enligt detta avtal, och att varken ingédendet av avtalet eller
uppfyllandet av dess skyldigheter bryter mot nagot annat avtal eller nagon
juridisk restriktion som ar bindande for avtalet

(b) parten alltid upprétthaller alla licenser, tillstand, godkannanden,
beharigheter, samtycken och lov som kravs for att parten ska kunna uppfylla
sina skyldigheter enligt detta avtal

(c) parten ska uppfylla sina skyldigheter enligt detta avtal i strikt
overensstammelse med tillampliga lagar och regler.

8.2 Upfield representerar, garanterar och atar sig gentemot kunden att:

(@) kunden ska ha fullstindig och oinskrénkt juridisk &ganderatt och
nyttjanderatt avseende produkterna vid tidpunkten for leverans till kunden

(b) produkterna pa leveransdagen o&verensstimmer med innehallet i
bestéllningen

(d) produkterna &r fria fran defekter avseende utformning, material och
utférande.

8.3 Kunden representerar, garanterar och atar sig gentemot Upfield att:

(a) inte sélja produkter som har en slutdestination i ett land (ett "sanktionerat
land”) som ar féremal for sanktioner, exportkontroller eller pafoljder som alaggs
av Storbritannien, Europeiska unionen och USA

(b) alltid bevara produkterna i ett gott och saljbart skick, alltid hantera
produkterna med noédvéndig aktsamhet och inte genom handlingar eller
underlatenhet paverka produkternas kvalitet eller sikerhet i enlighet med
anvisningar som Upfield kan tillhandahalla

(c) inte anvanda produkterna pa nagot satt som kan skada Upfields rykte eller
nagot av Upfields varumarkens rykte.

8.4 Alla andra garantier eller villkor (antingen uttryckliga eller underférstadda)
vad galler kvalitet, skick, beskrivning, éverensstimmelse med provexemplar och
andamalsenlighet (lagstadgad eller inte), férutom de som uttryckligen anges
vara undantagna fran detta avtal i den utstrackning som tillats enligt lag.

8.5 Kunden ska gottgdra och halla Upfield skadeldsa vid brott mot denna klausul
8.

9. Kampanjer

9.1 A En "kampanj’ ar ett specialerbjudande som kunden tillhandahaller
konsumenten och enligt vilket kunden, under en begransad tidsperiod,
samtycker till att sélja specifika produkter till ett reducerat pris, eller tillsammans
med andra produkter som ingér utan extra kostnad eller till ett reducerat pris,
eller som ar féremal fér ndgon annan kampanj som liknar, eller som har samma
eller liknande effekt, som sadana kampanjer. “Kampanjfinansiering” ar
finansiering som Upfield tillhandahaller kunden for att finansiera eller delvis
finansiera en eller flera specifika kampanjer.

9.2 Villkor som galler kampanjer och kampanijfinansiering ska avtalas pa férhand
och fréan fall till fall mellan Upfield och kunden, och kan inga i en gemensam
affarsplan.

9.3 Kunden ska tillhandahalla all underliggande information (se klausul 9.4
nedan) och gora ansprak pa kampanjfinansieringen fran Upfield inom 90 dagar
efter den berérda kampanjens slut. Utan att det paverkar féregdende mening
har kunden, om kunden inte gor ett sadant ansprak eller tillhandahaller
tillfredsstéllande underlag inom ett ar fran den relevanta kampanjens slutdatum,
inte langre ratt till ndgon kampanjfinansiering i samband med sadana produkter.
9.4 Kunden ska tillhandahalla alla forsaljningssiffror och andra relevanta
underlag som bekréftar att produkterna, for vilka kampanjfinansiering har sokts
eller tillhandahallits, har kopts, och att de séldes i enlighet med kampanjen och
den erhallna kampanjfinansieringen. Sadant underlag kan innehalla ett paskrivet
leveransbevis, prisbekréftelse/godkannande fran en auktoriserad Upfield-
representant, finansieringsavtal, uppgifter om séljtriggers (fér kampanjansprak
med tillbakaverkande kraft) och/eller annan dokumentation som Upfield
rimligen kan begéra.

9.5 Om kunden bryter mot dessa villkor for kampanjer har Upfield rétt att: (a)
innehalla betalning av hela eller delar av kampanjfinansieringen; (b) om
betalning redan har skett, aterkrédva hela kampanjfinansieringsbeloppet (att
betalas vid utfardande av en lamplig faktura) och/eller dra av det frén andra
belopp som ska betalas till kunden; (c) upphora att erbjuda ytterligare
kampanjfinansiering; samt (d) upphoéra att leverera produkterna under
kampanjen.

10. Immateriella egendomsrittigheter

10.1 Ingenting i detta avtal verlater pa nagot satt nagraimmateriella rattigheter
som 4ags eller anvands av nagon Upfield-enhet ("Upfield-1P") till kunden, och
kunden har ingen rétt till sadana rattigheter eller till att anvanda dem.

10.2 Kunden far inte géra nagot som kan skada eller dventyra en Upfield-IP, eller
skada eller aventyra en Upfield-IP genom att underlata att géra nagot, och ska
sorja for att dess partner pa samma satt inte gor eller underlater att géra nagot.
| detta avtal betyder "partner”, nar det galler kunden, alla foretag som

kontrollerar kunden, samt alla foretag som kontrolleras av kunden eller
tillsammans med kunden, direkt saval som indirekt.

10.3 Kunden ska utan dréjsmal underréatta Upfield om 6vertradelser mot denna
klausul 10, samt om faktisk, hotande eller misstankt krankning av en Upfield-IP,
om kunden far kannedom om detta. Kunden ska ocksé pa Upfields begaran géra
allt som rimligtvis kan behovas for att hjalpa Upfield att vidta eller motverka
atgarder i relation till sadan krénkning eller sddant ansprak.

10.4 Kunden ska endast kopa Upfields produkter fran Upfield. Kunden ska inte
delta i nagon aktivitet, varken pa egen hand eller genom en tredje part eller
annan person, som skulle kunna resultera i, eller uppmuntra till, parallellimport
av Upfield-produkter.

10.5 Kunden ska inte sélja, erbjuda forsaljning av, hantera, tillverka, producera
och/eller distribuera, direkt eller indirekt, exportera eller importera varor som
kranker Upfields immateriella rattigheter, forfalskningar, kopior eller likadana
produkter, eller andra produkter som bar marken eller har en design som liknar
eller ar forvirrande lik Upfields produkter. Kunden ska meddela Upfield utan
dréjsmal om kunden féar vetskap om existensen, platsen, importen, exporten,
tillverkningen eller distributionen av varor som krénker Upfields immateriella
rattigheter, samt om forfalskningar, kopior eller likadana produkter.

11. Sekretess

11.1 Varje part samtycker till att inte avsl6ja konfidentiell information (definierad
nedan) utan den andra partens féregaende skriftliga medgivande och att vara
minst lika omsorgsfull som man ar avseende sin egen konfidentiella information,
for att forhindra obehérig anvandning och utlamnande av konfidentiell
information (men i alla hédndelser inte mindre omsorgsfull &n vad som &r rimligt).
"Konfidentiell information” omfattar (i) affarsinformation eller teknisk
information som relaterar till utlimnarens verksamhet, exempelvis produkter,
anskaffning, affarsvillkor, personal, processer, informationssystem, faciliteter,
logistik, ekonomi, forsaljning och marknadsforing (i), som med tanke pa
omstandigheterna kring dess avslgjande eller typen av information skulle
bedémas som konfidentiell av en férnuftig person. Konfidentiell information
omfattar inte information som: (a) vid avsljandets tidpunkt publiceras eller pa
annat offentliggors till allmanheten; (b) efter avsléjandet blir allméant kand (pa
annat satt 4n genom brott mot sekretess eller konfidentialitet); (c) var kand av
mottagaren fére mottagandet fran utlamnaren, forutsatt att sddan forkunskap
kan bekraftas med styrkande handlingar; (d) avsl6jas fér mottagaren av en tredje
part (annan an anstalld hos eller ombud foér nagon av parterna) som genom att
gora sadan information tillganglig for mottagaren inte bryter mot nagon form
av sekretessplikt som galler utlamnaren; eller (e) &r oberoende utvecklad av
mottagaren, forutsatt att sddan oberoende utveckling kan bekraftas med
dokumentation.

11.2 Forpliktelserna om sekretess som anges i denna klausul 11 fortsatter att
galla i tva (2) ar efter avsldjande enligt denna klausul 11, och &r oberoende av
eventuell uppsagning av avtalet.

12. Force majeure

12.1 Ingen av parterna ska hallas ansvarig for skada, forlust, kostnader eller
utgifter som uppkommer pa grund av eller i samband med férsening,
begrénsning, stérning av eller misslyckande med att uppfylla skyldigheter
gentemot den andra parten nér detta orsakas av omstandigheter som rimligen
ligger utanfor partens kontroll, exempelvis katastrofer, lagar, férordningar,
pabud, regleringar, lagstiftningsatgarder, regeringsmakt eller andra
administrativa atgarder, order eller dekret fran en domstol, jordbavning,
oversvamning, brand, explosion, krig, terrorism, uppror, sabotage, olycka,
epidemi, strejk, lockout, maskning, arbetskraftsstorningar, svarighet att anskaffa
arbetskraft eller ramaterial, brist pa eller problem med transporter, fabrikshaveri
eller véasentligt maskinhaveri, akut reparation eller underhall, haveri av eller brist
pa allmannyttiga tjanster, forsening av eller defekter i leveranser fran
leverantorer eller underleverantorer ("force majeure”).

122 Om en force majeure-handelse intraffar ska den drabbade parten
omgaende informera den andra parten genom ett skriftligt meddelande om
detta med uppgift om orsaken till hdndelsen och hur den kommer att paverka
partens fullgérande av sina skyldigheter enligt avtalet. | handelse av férsening
ska leveransskyldigheten avbrytas under en period som motsvarar den
tidsforlust som orsakats av force majeure-héndelsen. Om en force majeure-
héndelse pagar eller forvantas paga under en period pa over trettio (30) dagar
efter det dverenskomna leveransdatumet har endera parten emellertid ratt att
avbryta den berérda delen av bestéllningen utan nagot ansvar gentemot den
andra parten.

13. Ansvarsbegréansning

13.1 Med forbehall for klausul 13.3 ska Upfields 6vergripande ansvar for avtal,
skadestand (inklusive forsumlighet), feltolkning eller pa annat satt under eller i
relation till:

(a) detta avtal: begrénsas till ett totalbelopp motsvarande det pris som betalats
eller ska betalas av kunden for produkterna i tillampliga bestéllningar enligt
avtalet

(b) en bestéllning: begransas till ett totalbelopp motsvarande det pris som
betalats eller ska betalas av kunden fér produkterna enligt den bestallningen.
13.2 Med forbehall for klausul 13.3 ska Upfield inte hallas ansvarigt vare sig i
avtal, vid skada (inklusive férsumlighet eller brott mot lagstadgade forpliktelser),
feltolkning eller pa annan grund i samband med detta avtal for:



(a) forlust av faktisk eller forvantad vinst eller annan ekonomisk forlust (inklusive
anvandningsforlust, produktionsbortfall, forlust pa grund av
verksamhetsavbrott, ranta, intakter, férvantad besparing eller affér eller skadat
anseende), 6kade arbetskostnader eller skador till foljd av sen leverans eller
onddiga utgifter samt ansvar for forluster eller skador av nagot slag som drabbat
tredje parter (dven om Upfield i férvag informerats om risken for sadana
forluster)

(b) indirekta, speciella eller paféljande forluster eller skador, oavsett hur de
uppstar.

13.3 Ingenting i detta avtal ska utesluta, begransa eller inskréanka Upfields ansvar
for ndgon skyldighet som inte kan uteslutas eller begréansas enligt lag (som
definieras nedan). 13.4 Kunden accepterar att de begrénsningar och undantag
som anges i detta avtal &r rimliga med hansyn till alla omstandigheter.

14. Produktaterkallelse

14.1 Om nagon av Produkterna aterkallas ska kunden pa rimligt séatt hjalpa
Upfield att utveckla en aterkallningsstrategi och samarbeta med Upfield och alla
berérda myndigheter och enheter (en "myndighet”) for att Overvaka
aterkallandet och bereda de rapporter som kan kravas.

14.2 Savida inte lagen kraver det ska kunden inte sjalvmant inleda nagon
aterkallelse eller nagot tillbakadragande av produkter som har levererats till
kunden forrén skriftligt forhandsmedgivande fran Upfield har tagits emot, och
da enbart i strikt Overensstammelse med Upfields instruktioner om
implementeringsprocessen for aterkallandet.

14.3 Kunden ska pa Upfields begéran, pa ett satt som rimligen kan foérvantas,
hjalpa Upfield med att lokalisera och aterkalla produkter som inte Gverstammer
med specifikationen och har levererats av Upfield till kunden, och alla kostnader
som é&r forknippade med aterkallelsen av produkten ska baras av kunden.
Kunden ska omedelbart meddela Upfield om, och forse Upfield med, kopior av
all kommunikation med nagon myndighet som relaterar till produkten, vare sig
det géller aterkallelse eller annat. Kunden ska inte avsl6ja information relaterad
till produktaterkallelsen eller géra sadan information tillgénglig for en tredje
part.

15. Oberoende entreprenérer

15.1 Upfield och kunden ar oberoende entreprendrer, och relationen som
harmed skapas mellan dem ska inte anses som en relation mellan
uppdragsgivare och representant. Ingen av den ena partens forséljningar eller
skyldigheter till en tredje part ska pa nagot satt binda den andra parten.

16. Férbud mot 6verlatelse

16.1 Ingen av parterna far 6verlata ndgon av rattigheterna eller skyldigheterna
enligt avtalet utan den andra partens skriftiga medgivande. Upfield kan
emellertid dverlata sddana rattigheter och skyldigheter helt eller delvis till ndgot
av sina moderbolag och dotterbolag eller till en tredje part som forvérvar hela
eller en vasentlig del av Upfields tillgangar eller verksamhet som ror
produkterna.

17. Loptid och uppsagning

17.1 Utan att begrénsa sina 6vriga rattigheter och rattsmedel kan Upfield saga
upp detta avtal genom skriftligt meddelande till kunden om:

(a) kunden underlater att gora en betalning i enlighet med detta avtal inom tio
(10) dagar fran forfallodagen for sadan betalning

(b) kunden vésentligen bryter mot detta avtal (och inte kan gottgdra denna
vasentliga overtradelse (om sa ar mojligt) inom tio (10) dagar efter ett
meddelande som kréver att parten ska gottgora évertradelsen)

(c) kunden blir, eller med rimlig sannolikhet kommer att bli, insolvent, gar i
konkurs, anséker om individuell frivillig rekonstruktion, likvidation, avveckling,
konkursforvaltning eller administrativ konkursforvaltning, forvaltning, en
foretagsmassig frivillig rekonstruktion eller har skulder gentemot borgenarer
eller har vidtagit ndgot skuldforfarande, avseende det i en jurisdiktion dar parten
har sitt sate, eller om nagon handelse intraffar i en sadan jurisdiktion som har
en effekt som motsvarar eller liknar ndgon av héndelserna i denna klausul

(d) en force majeure-handelse som péverkar kunden eller Upfield pagar och
forhindrar leveransen av produkter i mer &n trettio (30) dagar.

17.2 Om avtalet av ndgon anledning ségs upp ska kunden omedelbart betala
alla Upfields utestdende obetalda fakturor och rantor till Upfield.

17.3 Om detta avtal av ndgon anledning sags upp paverkar detta inte nagra
rattigheter eller skyldigheter som har tillkommit foére uppsagningen, daribland
ratten att krdva skadestand avseende brott mot detta avtal som existerade pa
uppsagningsdagen eller tidigare. En avtalsbestammelse som uttryckligen eller
underforstatt ar avsedd att trada i kraft eller fortsatta att galla vid tidpunkten for
uppsagningen eller efter uppsagningen ska forbli giltig och i kraft.

17.4 Vid uppsagning av detta avtal, eller om nagon av handelserna som anges i
klausul 17 (c) intraffar:

(a) upphor omedelbart kundens rétt att aterforsalja produkterna eller anvanda
dem i sin ordinarie verksamhet

(b) kan Upfield kréva att kunden avlevererar alla produkter som finns i kundens
&go och som inte har salts vidare eller &r oaterkalleligt inforlivade i annan
produkt

(c) ska kunden sakerstalla att Upfield och Upfields anstéllda, agenter och
underleverantérer ska ha fri och obegréansad tillgang till lokaler eller fordon som
ags, innehas eller kontrolleras av kunden och/eller till annan plats dar produkter
finns, nér som helst och utan féregaende underrattelse, for att inspektera och

aterta sddana produkter.

18. Allmént

18.1 Kunden ska ersatta Upfield for alla fordringar fran nagon person annan &n
kunden, som avser produkter som levererats till kunden eller pa annat sétt
relaterar till detta avtal.

18.2 Detta avtal tillsammans med alla handelsvillkor och bestallningar utgor hela
avtalet mellan parterna och ersatter och ogiltigforklarar alla tidigare avtal, [6ften,
forsékringar, garantier, framstéllningar och &verenskommelser mellan dem,
antingen skriftliga eller muntliga, som relaterar till dess innebord. Parterna
bekréftar att detta avtal inte har ingatts, helt eller delvis, beroende pa att nagon
av parterna har givits garantier, uttalanden, |6ften eller framstéllningar fran den
andra parten eller for den andra partens rékning, annat an vad som uttryckligen
anges i detta avtal.

18.3 Personer eller enheter som inte ar parter i detta avtal ska inte ha nagon ratt
att verkstalla eller forlita sig pa nagra som helst villkor i detta avtal.

18.4 Ingen forsening i utévandet eller icke-utévandet av parternas rattigheter,
befogenheter eller rattsmedel i enlighet eller i samband med detta avtal (eller
nagon del av avtalet) far fungera som en friskrivning fran rattigheten,
befogenheten eller rattsmedlet i fraga.

18.5 Ingen version av detta avtal ska galla savida den inte &r skriftlig, hanvisar
specifikt till detta avtal och &r undertecknad av bada parter.

18.6 Om nagon bestammelse (eller nagon del av en sadan bestammelse) i
avtalet &r eller blir olaglig, ogiltig eller inte verkstéllbar, ska den anses modifierad
i den minsta grad som krévs for att géra den giltig, laglig och verkstallbar. Om
sadan modifiering inte &r mojlig ska den relevanta bestammelsen eller delen av
bestdmmelsen anses som borttagen, och lagligheten, giltigheten eller
verkstéllbarheten av de aterstdende bestdmmelserna i avtalet eller de
aterstaende delarna av den bestammelsen ska inte pa nagot satt paverkas.

19. Meddelanden

19.1 Alla meddelanden, samtycken och godkénnanden enligt detta avtal maste
skickas skriftligen till den mottagande partens séate eller huvudsakliga
verksamhetsplats (eller en annan adress som parten meddelat om fran tid till
annan) med bud, expressbrev eller som rekommenderat brev (forbetalt porto
och kvittens kravs) till den andra parten. Fran fall till fall kan parterna pa férhand
enas om meddelande via e-post.

20. Sprak

20.1 Dessa villkor &r utformade pa engelska och det lokala spraket i landet dar
Upfield har sitt sate. | handelse av konflikt mellan den engelska versionen och
den lokala sprakversionen av detta avtal, &r parterna Gverens om att den
engelsksprakiga versionen alltid ska ha foretrade i den utstrackning som tillats
enligt gallande lagstiftning.

21. Lagar och jurisdiktion

21.1 Om inte annat anges i ett handelsvillkor samtycker varje part till att detta
avtal (och varje del av avtalet) ska regleras av och tolkas i enlighet med lagarna
i landet dar Upfield har sitt sate ("gallande lag").

21.2 Om en tvist uppstar pa grund av eller i samband med detta avtal ska tvisten
hénvisas till och slutligen l6sas av domstolarna i landet dér Upfield har sitt sate.
21.3 De internationella reglerna for tolkning av leveransvillkor som utarbetats av
den Internationella handelskammaren (INCOTERMS) som anges i en bestéllning,
ska gélla for den bestallningen, men om de strider mot detta avtal ska detta
avtal gélla.

21.4 Parterna &r 6verens om att Wienkonventionen fran 1980 om internationell
forsaljning av varor inte ska tillampas i detta avtal.

Dessa villkor géller fran och med 1 januari 2020 och kan nér som helst andras
utan underrattelse. Den aktuella versionen av dessa villkor finns pa
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